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Formularz wzoru

Aby nasza wspotpraca ruszyta z kopyta i bez niespodzianek, przygotuj
odpowiedzi na ponizsze pytania. Dzieki temu spotkanie bedzie
maksymalnie efektywne, a wzor idealnie dopasowany do Twoich
potrzeb.

Grupy docelowe

1. Kto jest gtdwnym odbiorca Twoich produktow?
- B2B - dystrybutorzy, hurtownie, sklepy
- B2C - klienci koncowi
- inny

2. Na jakim rynku dziatasz?
- krajowy
- zagraniczny
- inny

3. Opisz segment lub segmenty swoich klientdéw oraz ich
preferencje. Zaznacz, na ktérym obecnie chcesz sie skupic.

4. Jakie cechy charakteryzuja Twoich koncowych klientow dla
ktorych aktualnie chcesz stworzy¢ wzor lub kolekcje? (wiek, sty
zycia, preferencje estetyczne).



Mozliwosci produkcyjne

5. Jakie technologie druku lub produkcji sg dostepne w Twojej
firmie lub u podwykonawcow?

6. Jaka jest planowana skala produkcji? Pytanie dotyczy wzorow
lub kolekcji, ktorg bedziemy tworzyc.
- Mmasowa
- limitowana/katalogowa
- inne

7. Czy istniejag techniczne ograniczenia, ktére powinnismy znac?
(wielkosc raportu, ilos¢ koloréw, rodzaj materiatu, itp.)

8. Na co powinnismy zwrdcic szczegolng uwage w przypadku
przygotowania do produkcji?

Marka, wizja 1 strategia

9. Jak opisatbys wizualny jezyk Twojej marki?

10. Czy masz okreslong palete kolorystyczna lub elementy
graficzne, ktére musimy uwzglednic?

1. Czy sa wzory lub style, ktdre szczegdlnie sg bliskie Twoim
klientom?

12. Jakie doswiadczenia z wczesniejszych kolekcji sg dla Ciebie
istotne? (co sie sprawdzito, a co nie)

Kolekcja 1 rola wzoru

13. Do jakiej kolekcji projektujemy wzor? (sezon, tematyka,
inspiracje)

14. Jaka funkcje ma petnic wzor w kolekcji? (wzdr dominujacy,
uzupetniajacy, tto)

15. Czy planujesz, by wzor wystepowat w réznych wariantach
kolorystycznych lub na réznych materiatach?



Oferta i rynek

16. Ktore wzory z Twojej oferty sg najwiekszymi hitami
sprzedazowymi?

17. Ktére wzory nie spetnity oczekiwan i dlaczego?
18. Jakie trendy lub zmiany rynkowe chcesz uwzglednic?

19. Czy istniejg konkretne oczekiwania ze strony handlu lub
marketingu?

Dziekujemy za wypelnienie ankiety :)

Jesli te odpowiedzi masz juz pod reka, to praca pdjdzie nam jak po masle!
Po zebraniu tych informacji przygotujemy dla Ciebie harmonogram i
wyceneg, ktore omowimy przed rozpoczeciem dalszych prac.

Ewa i Tomasz z Hes Pattern
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